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ktore warto wiedzie¢,
zanim kupisz swoj3a
pierwszg nieruchomos¢

NG

Nie kazda decyzja inwestycyjna musi zapasc dzis. Ale jesli temat
nieruchomosci pojawit sie w Twojej gtowie — to znaczy, ze cos sie
uruchomito. | warto to ztapac. Ten kroétki przewodnik jest dla
osob, ktore czujg temat, ale jeszcze nie chca lub nie moga
wejs¢é w dziatanie. Nie znajdziesz tu ztotych obietnic ani tabelek
Zz ROI. Znajdziesz cos wazniejszego: fundament do dobrej decyzji,
kiedy przyjdzie na nig czas.
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1 Czy masz poduszke finansow3g?
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4 Co mozesz zrobic teraz?

5 Z kim warto rozmawiaé?

1. Czy masz poduszke finansow3?

Zanim zapytasz ,co kupic¢?”, zapytaj ,czy to w ogole czas na zakup?”.
Ponizej 3 pytania, ktére warto zadac sobie uczciwie:

e Czy masz realng poduszke finansowa?
Minimum 3-6 miesiecy zycia. Inwestycja to nie plan ratunkowy
—to plan strategiczny.

« Czy wiesz, jakg kwote mozesz zamrozi¢ na minimum 3 lata?
Nieruchomosc¢ to nie konto oszczednosciowe. To projekt.



e Czy rozumiesz, ze koszt wejscia to nie tylko ,,cena
mieszkania”?
Podatek, notariusz, remont, zarzadzanie, czas. Jesli myslisz
tylko o wktadzie witasnym - licz jeszcze raz.

Jesli odpowiedz na ktorekolwiek pytanie brzmi ,nie wiem”
—to wtasnie teraz jest dobry moment, zeby sie tego
dowiedzieé. Nie zeby inwestowad. Zeby czué pewnosé,
kiedy sie zdecydujesz.

2. Co naprawde chcesz osiggnaé?

Nie kazda nieruchomosc¢ robi to samo. | nie kazdy inwestor chce
tego samego. Zadaj sobie jedno proste pytanie: dlaczego w ogdle
myslisz o nieruchomosciach?

Trzy typy celow:

o Stabilny dochéd (cashflow) — szukasz najmu
dtugoterminowego. Bez emocji. Liczysz, czy sie spina.

o Bezpieczna lokata kapitatu — szukasz spokojnego miejsca.
Niekoniecznie wynajmujesz. Ale wiesz, ze wartosc¢ nie spadnie.

« Zysk przez wzrost wartosci (flip, strategia wyjscia) - kupujesz
z mysla o sprzedazy. Patrzysz na lokalizacje, trendy, perspektywe
kilku lat.

Jesli nie wiesz jeszcze, ktory kierunek jest Twoj — to Swietnie.
Masz czas, by sie przyjrze¢ kazdemu z nich bez cisnienia.



3. Jakie btedy robig inwestorzy?

»Kupitem, bo byta okazja”.
| potem okazato sie, ze to okazja... do problemow. Kazda ,,promocja”
musi mie¢ konkretny plan finansowy w tle.

»Kupitem bez liczenia”.
Za mato najmu, za duzo kosztow. Plus puste miesigce.
Inwestowanie na czuja konczy sie korekta wyobrazen.

»Wszyscy mowili, ze warto”.
Ale nikt nie zapytat, co Ty chcesz osiggnac. Brzmi znajomo?

Whniosek? Pierwsza nieruchomosc¢ uczy najbardzie).
Ale lepiej uczycC sie na papierze niz na umowie kredytowe.

4. Co mozesz zrobié¢ teraz?

Obserwuj rynek, ale z filtrem.
Nie wszystko, co sie buduje, jest dobrg inwestycja. Zapisz sie do 2-3
zrodet informacji. Naucz sie czyta¢ miedzy nagtowkami.

Zrob liste pytan do doradcy - nawet jesli nie kupujesz.
Nie chodzi o ,czy warto”. Chodzi o: co, gdzie, za ile, dla kogo. Dobry
doradca nie sprzedaje. Ttumaczy.

Zbuduj swoja mape decyz;ji.

» Co musiatoby sie wydarzyc, zebys byt gotow?
» Jaka kwote chcesz zainwestowac?

» Co musisz wiedziec, zeby sie nie bac?

Gdy przyjdzie TEN moment — nie bedziesz startowac od zera.



5. Z kim warto rozmawiac¢?

Nie musisz dziatac od razu. Ale dobrze porozmawia¢ — madrze

I konkretnie. Inwestowanie zaczyna sie tam, gdzie koncza sie
domysty. | gdzie ktos pomaga Ci pouktadac temat, nie podejmowac
decyzje za Ciebie. Kto moze Ci w tym pomoéc?

Doradca inwestycyjny lub handlowiec z doswiadczeniem
Dobry doradca nie naciska. Pyta. | pomaga zrozumiec, czy to jest
dobry moment - i jesli tak, to dla kogo.

Ksiegowy lub doradca podatkowy
Czasem jedna rozmowa pozwala zobaczyc, czy forma zakupu ma
sens dzis, czy za pot roku.

Inwestor z praktyka
Ktos, kto juz przeszedt te droge. | powie Ci, co byto zaskoczeniem,
co btedem, a co realnie dziatato.

Pamietaj: madra decyzja to nie zawsze ,kupic”.
Czasem to po prostu zacza¢ zadawac wiasciwe
pytania — i zapisywac odpowiedzi.

Nie kazd3a decyzje trzeba
podejmowac od razu

Pozwdl temu tematowi sie przegryzc.

Moze wrocisz jutro. A moze za tydzien albo i za miesiac.
Gdy poczujesz gotowoscC — zrob test jeszcze raz.

Druga proéba to nie powtdrka. To kolejny etap.

Podejmij druga probe



https://tally.so/r/wA5l7N
https://tally.so/r/wA5l7N
https://championinvest.pl/zrob-test/

